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Anotace

DUM slouzi k vyuce zaku 3. ro€niku neekonomickych oboru
vzdélavani. Zaci popisi produkt na zakladé cibulového modelu,

vysvétli zivotni cyklus vyrobku.




e produkt neni jen vyrobek, ale
predstavuje ucelenou nabidku
zakaznikovi

 cibulovy model podle Kotlera

Instalace

prodejni,
sluzby

dodavka,
aver

kvalita

zaruka,servis




e jadro
— hlavni funkce vyrobku

e 1. vrstva
— funkce urcuijici preference zakazniku

e 2. Vrstva
— doplnikové funkce vyrobku




Zivotni cyklus vyrobku

e Jak se produkt uplatriuje na trhu

 podle faze volime vhodné marketingovée
nastroje

1. Zavadeni

seznameni spotrebitele s vyrobkem
nizky prode;

vysoké naklady (vyvoj,zavadéeni vyroby,
propagace)

nizky zisk

cilem ziskat zakazniky



2. Rust

roste prodej a zisk
Intenzivné|Si propagace
modifikace produktu
doprovodné sluzby
cilem je zvySovat prodej



trzby |

grafické znazornéni

zralost

VR




3. Zralost
— nejvyssi prodeje s malym rustem
— zvysuje se konkurence
— podpora poptavky
e Uprava produktu
* ShiZzovani ceny
e Intenzivni propagace
— fazi Ize prodlouzit inovaci produktu

4. Utlum

— klesa prodej a cena
— rozhodnuti o ukoncCeni prodeje a produkce
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